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AU 163 RUE PARADIS L€ SHOW ROOM

THEATRE D EMOTIONS CONTEMPORAINES €T MOBILUER A VIVRE

Architecturalement, la piece-spectacle est le prolongement de la boutique. Au deuxieme étage du tres
bel hotel particulier XIXeme ayant appartenu a la Famille Noilly Prat.

Lieu unique ou se cotoient des meubles signés d'époque XVIII ° et les dernieres créations du design
contemporain dans I'ambiance chantilly de la superbe haussmannienne.

Lieu magique ou I'on est l'invité privilégié des appartements de la maitresse des lieux qui nous invite
a partager un de ces rares moments de plaisir ot I'on découvre que son lieu de vie doit étre en concor-
dance avec l'intérieur de soi méme, car finalement il est bien ennuyeux d'étre conformiste.

Est-ce la le style de la maison ? « C'est surtout une démonstration - nous explique Anne-Carole
Vandenberghe — nous avons cherché a montrer que la création contemporaine sait aussi étre tres
bourgeoise, tres grand siecle, en harmonie avec la superbe ébénisterie du XVII°. Un bronze Romain n'a
jamais choqué dans un salon Louis XV et le meuble paysagé d'Edra sait tres bien les accompagner en un
trait de liaison vers la modernité.

Dans d'autres lieux, une villa de bord de mer ou un loft, les mémes objets ou d’autres objets auraient
une toute autre résonance et créeraient une autre ambiance et c'est la qu'interviennent, a juste titre,
I'expérience et les conseils de I'architecte d'intérieur.

Mais surtout, choisissez ce qui vous fait vibrer en raison du lieu ot vous vivez. Notre appartement est
un lieu de vente que nous transformons avec plaisir en Théatre d’émotions pour vous faire ressentir
le plaisir d'un bel intérieur. Mais votre intérieur a vous, c'est d'abord le batiment que vous avez choisi
pour vivre et vos meubles doivent donc s'intégrer dans un cadre conforme a vos propres godt.

Le showroom met en scéne une quarantaine de meubles. Nous en avons plus de 4.000 en catalogue
et si nous essayons d'exposer des pieces uniques, des éditions numérotées, des valeurs rares,
c'est pour exciter votre appétit.

Lieu de vie enfin car, a coté de I'exceptionnel, 'appartement permet aussi la réflexion dans la sérénité.
Car on peut s'essayer a s'étirer dans les canapés, a imaginer des rapprochements, a découvrir d'autres
agencements. Anne-Carole Vandenberghe invite son hote a s'approprier 'espace comme étant le sien,

a poser son café sur sa future table basse, a régler I'éclairage de sa lampe, ou a avoir un regard

sur son tableau.

C'est une rare opportunité pour les visiteurs de découvrir dans une réalité tangible que le contemporain
et le « design » trouvent leur place dans un espace classique et que ce mélange constitue un tout
emprunt de créativité et d'élégance.

'appartement est composeé de pieces témoins : une entrée accueillante, un salon luxuriant, un deuxieme
salon aux lignes et aux couleurs plus sobres, un coin musique au design futuriste, une salle @ manger
toute en longueur, une salle d'attente imaginaire, une bibliotheque au design épuré, une chambre

a coucher. C'est dans cet univers que se révele I'expression « art de vivre ».
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SA DEMARCHE

Le meuble s'inscrit dans votre univers et son environnement. On ne peut pas oublier que non seulement
il doit répondre a I'architecture qui I'entoure, a votre propre sens esthétique, a la fonctionnalité
que vous recherchez mais aussi a vos conditions de vie.

Décorer son intérieur, c'est aussi montrer sa personnalité, certains veulent I'estomper dans un décor
discret, d'autres veulent la souligner d'un trait plus marquant, d'autres encore veulent I'exploser.
Mais tout le monde recherche a la fois I'8quilibre et une touche d'originalité.

C'est pourquoi, Anne Carole Vandenberghe qui n'a pas oublié sa formation d'architecte d'intérieur

et ses années d'expériences ont voulu qgue MDBA soit non seulement un lieu de conseils et de proposi-
tions, mais aussi une agence qui, si vous le souhaitez, saura vous proposer de véritables projets
d'aménagement.

MDBA c'est aussi un concept novateur ou I'on peut découvrir un autre mobilier contemporain,

des pieces fortes aussi bien que les modeles plus classiques, des pieces rares pour des budgets

de collectionneur et des meubles plus accessibles. Le catalogue des marques est assez impression-
nant et Anne Carole Vandenberghe a su créer un véritable centre de documentation pour répondre

le plus précisément possible a la demande du client qui sait que tout a été mis en ceuvre pour lui faire
les meilleures propositions en fonction de son budget.

MDBA a également un regard novateur dans sa démarche avec les autres professionnels : architects,
designers, décorateurs, architectes d'intérieur, prescripteurs avec lesquels ils ont un grand plaisir
a travailler. En effet, le mobilier, derniere piece de I'entreprise architecturale, doit étre le fruit d'un
partenariat et d'une identité de vue avec les architectes et devenir le prolongement du coup de crayon
du créateur pour se laisser séduire par I'ceuvre de I'un pour en proposer son complément a l'autre.

Pour cela MDBA recherche des produits innovants, conceptuellement intéressants, a valeur artistique
prononcée pour engager un vrai dialogue avec les architectes et servir a la mise en valeur de l'ouvrage.

Ainsi les particuliers trouvent une conseillere a I'écoute de leur propre réve d'intérieur. Les profession-
nels peuvent puiser dans ses connaissances et ses compétences pour réaliser au mieux leur propre
projet et répondre aux besoins et aux envies de leurs clients.
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VOTRE BUDGET

Faut il éviter de parler argent ? Certainement pas, bien au contraire, mais mieux vaut le faire avant !
Tout d'abord avoir une idée de I'enveloppe globale que I'on peut consacrer a un projet, car c'est le cadre
dans lequel votre architecte d'intérieur va rechercher ce qui vous convient au mieux de vos go(ts.

Comme pour tous les produits industrialisés, il y a une réalité économique mais MDBA choisit
ses collections et propose en priorité des objets et des meubles dont le prix est justifié.

Enfin, abordons le délicat sujet des remises.

Il est tout a fait Iégitime que le client souhaite régler le juste prix mais il doit prendre en considération
I'ensemble du service que MDBA lui apporte. Service dont il a un réel besoin et gqu'il ne trouve

pas toujours ailleurs. Les croquis, les plans, les déplacements sont la partie la plus apparente,

mais I'abondance du stock et |a rareté des pieces exposées sont aussi a prendre en considération.

De méme, pour vous guider dans vos choix il a aussi fallu réunir une importante et colteuse bibliothe-
que informatique, choisir des collaborateurs de qualité qui ont passé du temps et de la réflexion sur vo-
tre projet et n'ont pas déclaré d'emblée que « c'est cela qu'il vous faut ». Il a peut-étre fallu se déplacer
a votre domicile pour s'assurer des problemes techniques, a commencer par I'emplacement

de vos meubles.

C'est pour toutes ses raisons que vous demandez a MDBA de vous accompagner dans votre recherche
d’'ameublement, car il s'agit pour vous d'un investissement important et vous souhaitez légitimement
que tout soit mis en ceuvre pour assurer sa réussite. De notre coté, nous nous engageons a appliquer
le juste prix en deca duquel il n'est pas raisonnable de descendre, ni pour vous car le service global

en patirait ni pour nous car il y a des réalités économiques dont on ne peut s'affranchir.

Votre intérieur, c'est un second vous-méme et c'est ce qui est percu par vos amis. Vous n'auriez

pas l'idée de porter un pantalon sans ourlet ou une robe qui ne vous va pas au seul prétexte que

vous avez I'impression de faire une bonne affaire. Vous ne demandez pas a votre coiffeur de vous faire
une teinture avec un produit périmé ou a votre garagiste de monter des pneumatigues chinois.

Si I'on vous fait une remise exceptionnelle, « mieux qu'en face », cherchez en la raison, laquelle

n'est pas toujours dans votre intérét.



